
Une genèse portée par l’écoute et l’expertise

« Tout a commencé lorsque des clients, résidents ou proches, m’ont approché 

pour que je m’occupe de l’organisation et du suivi de leur patrimoine, qu’il soit 

immobilier ou financier », raconte Philippe Feller. Rapidement, le bouche-à-oreille 

a amplifié cette dynamique, attirant d’autres clients séduits par une approche 

aussi professionnelle qu’humaine.

Face à cette demande croissante, une demande d’agrément auprès du 

gouvernement monégasque a été formulée pour officialiser la création d’un Multi-

Family Office. « Une fois l’agrément obtenu, nous avons pu structurer notre offre 

afin de répondre aux attentes variées de nos clients », explique le fondateur.

Une offre sur mesure, entre consolidation et transmission

PF MFO se distingue par une approche globale et personnalisée. « Nous ne 

sommes ni banquiers, ni gérants. Nous sommes des chefs d’orchestre », précise 

Philippe Feller. L’entreprise agit comme un relais entre les spécialistes et les 

clients, consolidant les actifs, suivant les performances des portefeuilles gérés 

par des tiers et vérifiant l’application des stratégies d’investissement définies.

« Nous accompagnons également nos clients dans des moments clés, comme 

la transmission de leur patrimoine ou la simplification de structures complexes », 

ajoute-t-il. Cette mission va bien au-delà des simples opérations financières.  

PF MFO s’assure que chaque décision, qu’il s’agisse d’un transfert d’actifs ou 

d’une consolidation, est alignée avec les objectifs à long terme du client.

Par ailleurs, l’entreprise met un point d’honneur à vulgariser des concepts 

complexes pour que ses clients comprennent pleinement les enjeux et les 

décisions prises. « Notre rôle est de rendre l’information accessible et transparente, 

afin que nos clients se sentent en totale confiance. »

Une croissance fondée sur la confiance

Sans stratégie commerciale agressive, PF MFO s’est développée par le seul 

bouche-à-oreille. « Nos clients parlent entre eux, et c’est la qualité de notre travail 

qui les pousse à nous recommander », confie le fondateur.

Cette croissance organique témoigne de la solidité du modèle de l’entreprise et 

de la satisfaction de ses clients. En 2025, PF MFO se tourne vers une nouvelle 

étape stratégique : séduire une clientèle anglaise installée à Monaco.

« Ces nouveaux clients ont des besoins variés, allant de l’obtention de cartes 

de résident à la gestion de transferts d’actifs vers Monaco. Nous avons les 

compétences et l’expérience pour les accompagner dans ces démarches », 

précise Philippe Feller. Cette ambition reflète la volonté de PF MFO de s’adapter 

aux évolutions du marché et de renforcer son rôle auprès des résidents 

internationaux.

Des valeurs au cœur de l’approche

Pour Philippe Feller, les valeurs de PF MFO sont au centre de son succès : « La 

transparence, la disponibilité et le professionnalisme guident notre action au 

quotidien. Nous entretenons une relation de proximité avec nos clients, car leur 

confiance est notre priorité. »

Au-delà de ces principes fondamentaux, l’entreprise valorise une approche 

humaine et sur mesure. « Chaque client est unique, et notre mission est de 

répondre de manière personnalisée à ses besoins. »

Avec une expertise solidement ancrée et une ambition mesurée, PF MFO 

continue de s’imposer comme un acteur clé du conseil patrimonial à Monaco. 

« Nous jouons la partition demandée par nos clients avec les meilleurs musiciens 

possibles », conclut Philippe Feller. Un rôle de chef d’orchestre que l’entreprise 

assume avec rigueur et passion, s’appuyant sur un réseau d’experts triés sur le 

volet et une expérience inégalée dans le secteur.

Ainsi, PF MFO s’inscrit dans une tradition d’excellence monégasque, tout 

en regardant résolument vers l’avenir. Les défis liés à la gestion de patrimoine 

évoluent, mais les valeurs de l’entreprise demeurent immuables, assurant à ses 

clients un accompagnement de qualité et une sérénité à toute épreuve.

Fondée en 2019 à l’initiative de Philippe Feller, PF MFO (Multi-Family Office) répond à une demande croissante de clients en quête d’une 
organisation patrimoniale rigoureuse et personnalisée. Fort de 40 ans d’expérience dans trois pays et de 20 ans d’activité à Monaco, 
Philippe Feller a bâti une entreprise basée sur des valeurs essentielles : transparence, professionnalisme et disponibilité.

l’art de l’accompagnement 
patrimonial sur mesure

REPÉRAGE REPÉRAGE

PF MFO

 Kevin Racle

21  MMMMMM  20


